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El mac portable dur6 algin tiempo, pero no tanto como el Plus,
¥ no se vendi6 demasiado y esas son las razones de que las am-
pliaciones de memoria para esa gran miquina (grande no solo en
tamaiio) fuesen escasas y caras.

Otro caso es el del PowerBook 100 que murié antes de hacer la
_ primera comunion. Resulta que hay baterfas de larga duracion
' pana el resto de PowerBooks pero no para el cien. ;A quién se le
ocumiria disefiar un nuevo tipo de baterfa para una méquina que
ha estado unos meses a la venta?. La pena es que en Espafia, hay,

Nlas personas propietarias no tienen derecho a ampliar su mi-
LCon ninguna opcion, sea baterfa o sea otro accesorio intere-
Ia (Gnica alternativa que les queda 2 esas 1500 personas es
gar su cien y comprarse un 140... Qué digo?. Un 1407. Si
ibrical. Queria decir un 145, claro.

1 y

b

ACUSER ENERO

¢ yO sepa, alrededor de 1500 PowerBook 100 y esas mil qui- |

Bueno, como las columnas en las revistas se es-
criben con casi un mes de antelacion, quizis para
cuando ledis esto, el 145 deba de estar ya en un
museo y estéis todos hablando del 147 o lo que sea
que venga...

Desde luego, también hay otro efecto secundario
con esa avalancha de nuevas miquinas, y es que el
comprador acaba con un desconcierto en si bemol
que pa que...

Resulta que sale una miquina que me va bien
para mis necesidades, pero viendo la trayectoria de d
Apple, resulta que dentro de dos dias saldrd otra
mis potente y mds barata. Qué hago?, xompro la
que yo queria?, ;me espero a la nueva que sin duda saldrd?, ;c6mo
sé que existo?, shay rebajas en los grandes almacenes?, ;subiri la
gasolina el martes que viene?, /50y 0 no soy?, jes ésta mi cuestion?.,

En fin, que asi no hay manera de aclararse.

Pero come no soy

Pero como no soy nada de lo que he dicho, pues prefiero se-
guir siendo A. Lozano y daros el latazo cada mes desde estas
péginas.

Claro, si yo fuera un distribuidor Apple, estaria tan ocupado
procurando tirar el negocio “palante” que no escribirfa columnas.

Si yo fuera el presidente de Apple ya no serfa A. Lozano ni mis
problemas los mismos. Quizis andaria por la vida diciendo “si yo
fuera Alberto Lozano, escribirfa tal cosa” y seguro que si no soy
Sculley es por que no he nacido para eso.

Asi que creo que lo mejor es cortar por “Lozano” y dejar todo
tal como esta que ya funciona suficientemente bien.

Finalmente

En la Guia de Soluciones Apple que se adjuntaba con el MacU-
ser del mes de noviembre, aparecen mis nGmeros de teléfono. De-
safortunadamente (o afortunadamente, segiin se mire). De los telé-
fonos que constan, s6lo uno es correcto. Los demds son antiguos y
han cambiado hace algGn tiempo. El problema es que el Gnico te-
léfono vilido y que no sé como es que ha aparecido en la Guia ya
que era muy privado, es el que comresponde 2 mi teléfono mévil
de coche.

El resultado es que desde que aparecié la Guia no paro de re-
cibir llamadas de mis lectores mientras conduzco y asi no hay
manera.

Para solucionarlo, me he puesto otro teléfono en el coche (mi
trabajo y mis clientes me obligan) y resulta que debo ser la Gnica
persona con dos niimeros méviles. Ahora ya me tenéis fichado y
me podéis localizar a través de 908 que sale en la Guia de Solucio-
nes. Lo que no os puedo asegurar es que no escuchéis el mensaje
aquel de que “el abonado marcado tiene su terminal apagado o se
encuentra fuera de cobertura”.

De todas maneras, es mi intencion a partir de primero de afo,
de dejar permanentemente en marcha ese nmero para que po-
diis contactar directamente conmigo pero no en el coche.

iFelices fiestas!. B
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